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Wie Kl dir im Vertrieb
den Alltag erleichtert
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e Geschaftsfuhrerin WelikeU GmbH

e Dipl. Betriebswirtin

e 20 Jahre Erfahrung in HR, Marketing und Vertrieb
e Saas-Industrie, Banken, Verbande, Startups

e Podcast-Host

e Geschaftsfuhrerin WelikeU GmbH

e Autorin/Herausgeberin
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~Wo begegnet dir Kl schon heute im Alltag?”



Die Vertriebsmanager

Bundesverband der Vertriebsmanager e.V.

Mein Team

; ™
simpleshew ' Ol m

miro

I Ll m HubSERt Eﬁ] perplexity

RIVERSIDE




Die Vertriebsmanager

Bundesverband der Vertriebsmanager e.V.




Die Vertriebsmanager

Bundesverband der Vertriebsmanager e.V.




Die Vertriebsmanager

Bundesverband der Vertriebsmanager e.V.

perplexity



Die Vertriebsmanager

Was das konkret bedeutet:
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e Schnellere E-Mails & Angebote (KI-Texttools) 4 y
o Effektive Lead-Analyse (automatisierte |

e Strukturierte Meetings & Notizen (KI-gestutzte ";
Recherche)

Zusammenfassungen) d
e Besseres Briefing/Kommunikation \ 1,
e Spare Freelancer & Co
e Sparringpartner ¢, O
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Al
‘ Agiere wie ein Vertriebler: CHAT

Du arbeitest in einem Unternehmensberatung, welches das Recruiting Transformiert
Die Vision des Unternehmen ist eine vakanzfreie Welt.

Euer USP ist die Kombination aus HR,Marketing und Vertrieb, sowie die praxisnahe.
Zielgruppe: Geschaftsf

Du planst eine neue Kaltakquise Kampanage auf Linkedin.

Nenne mir die 10 haufigsten Herrausforderungen, die einem Vertriebler in einem Bewerbungsgesprach
gestellt werden.

Prasentiere sie als Tabelle mit den Spalten ,Kategorie®, ,Frage” und ,Souverane Antwort"

Qémke!® Suche Q Starte Reasoning fur

[ACT AS], I[CONTEXT], [TASK], [ITERATE OUTPUT], INETIQUETTE]

Quelle:; Leaders of Al
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Unsere Verantwortung als Fuhrungskraft ' ~
Im Vertrieb: Kl bewusst & ethisch nutzen! '.

Kl verandert, wie wir arbelten - aber wir
bestimmen, wie wir sie einsetzen.

1. Transparenz & Vertrauen schaffen
2. Mitarbeitende entlasten & befahigen

3. Kl als Wettbewerbsvorteil nutzen




Verantwortung & Ki

KI-NUTZUNG MIT

VERANTWORTUNG i
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Kl nimmt uns keine
Verantwortung ab - sie gibt
uns neue Moglichkeiten, sie
bewusst wahrzunehmen.
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Was Kl fur Fuhrung bedeutet

Klarere Kommunhnikation

Mehr Zeit fur echte Strategie &
Kundengesprache

Bessere Vertriebsergebnisse
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Vertrieb ist immer noch People Business.
KI macht dich nicht uberflussig, sondern unschlagbar!
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DER GUTE SALES TON
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